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Fiche d’inscription - DLA Collectif 

1) IDENTITE DE LA STRUCTURE
Nom de la de la structure : 
Sport pratiqué : 

Adresse : 

Code Postal :




Ville :
Téléphone :




Mail : 
Site Internet : 
Type de structure : 
Numéro SIRET :




Date de création : 

Agrément :






Secteur d’activité : 
Adhésion à un réseau :





Prescripteur : 

Président :



Référent DLA : 

Tel : 





Mail :
Bureau :

	Fonction
	Noms et prénoms

	Président
	

	Secrétaire
	

	Trésorier
	


Nombre de membres au Conseil d’Administration 
Nombre de bénévoles (hors CA) :
2) VOS RESSOURCES HUMAINES
	Fonction :
	CDI
	CDD
	Total ETP
	Nb et Type de contrats aidés

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Total :
	
	
	
	


En dehors des contrats aidés, l’association bénéficie-t-elle d’aide à l’emploi (CNDC, CREAP, autre…) ?
3) FONCTIONNEMENT DE LA STRUCTURE

Montant du budget annuel de la dernière clôture comptable ?

· Inférieur à 50 000€

· Entre 50 000€ et 75 000€

· Entre 75 000€ et 100 000€

· Entre 100 000€ et 150 000€

· Entre 150 000€ et 200 000€

· Entre 200 000€ et 300 000€

· Plus de 300 000€

L’association propose-t-elle des manifestations d’envergures ? 
· Oui

· Non

Si oui de quel type ? 
Combien y a-t-il eu de spectateurs lors de la dernière édition ? 

Lors de la dernière saison, combien d’adhérents comptait le club sportif ? 

Le club a-t-il une capacité d’accueil suffisante ?

· Oui

· Non

Le club dispose-t-il des moyens matériels suffisants pour réaliser son objet social ? 

· Oui

· Non

Quel est le niveau sportif du club en compétition ? 

· Loisir

· Amateur

· Haut niveau

· Professionnel

L’association s’engage-t-elle dans des projets d’utilité sociale (handisport, inclusion sociale, lien intergénérationnel, vie de quartier,…)

· Handisport

· Inclusion sociale

· Lien intergénérationnel

· Vie de quartier

· Autres : précisez











Comment qualifieriez-vous l’intensité de la relation partenariale avec les entreprises privées ? 
· Forte

· Insuffisante
· Néant
Comment qualifieriez-vous l’intensité de la relation commerciale avec les entreprises privées ? 

· Forte

· Insuffisante
· Néant
Avez-vous déjà obtenu l’appui de …
· Mécènes

· Sponsors 

· Fondations 
4) MOTIVATIONS A VOUS ENGAGER DANS LA DEMARCHE D’ACCOMPAGNEMENT ?
5) LIVRABLES ATTENDUS DE L’ACCOMPAGNEMENT ?
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